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69<aJl AD-DA'WA

Jazyk: od lgcx, > de'd-jed't — volat k néCemu, privolavat,
svolavat; s9<> - volani, vyzva, apel; sle> - cl> da'i, vyzyvatel

Terminologie: islamska vyzva, islamska osveéta, prezentace
Islamu

Sporné terminy — islamska misie

Orientalisticke terminy — islamsky aktivizmus, islamsky
proselytizmus

Al-Kurtubi: ,Vyzva k nabozenstvi Bozimu znamena nafizovani
dobra a odvraceni od zla a toto je jedna z nejduleZitéjSich
charakteristik vericich. Touto vlastnosti se pravi verici deli od

pokrytca.



KORANSKE DUKAZY

olwvs L Iu@ L1 OM@ECO.UI@”S&.)IMQ’
Rci: "Toto je cesta ma. Volam vas k Bohu V|d|telnym

dikazem, ja i ti, kdoZ mne nasleduji. Slava Bohu, ze
nejsem jednim z modlosluzebniku!" (Jusuf:108)

s U\JL P C S| d.Jo..C}n.”S aaS=]L ,JU Jus t_,JI ggl
lieﬁbpblsbswu&@uwpblsﬁub O] ‘S
Vyzyvej k cesté Pana svého moudrosti i kazanim krasnym a
ved' s nimi spor slovy nejlepSimi! Pan tvulj zna nejlépe ty,
kdoz z cesty Jeho zbloudili, a zna dobre i ty, kdoz spravné
jsou vedeni. (Nahl:125)
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DUKAZY POVINNOSTI DA'WY

Z Koranu:

,I€C, AT, A . r € 4 Il Tl ’&m’:} Sy

disls Szl & Osei5 9,23l O9,sbs Al G| Oseai asl pSie oS3
- el >
ug.zl.n.o.“ oD

Necht stane se z vas obec, jez bude vyzyvat k dobrému, pfikazovat

vhodné a zakazovat zavrZenihodné. A takovi budou blaZeni. (Ali
'Imran:104)

Ze sunny:

Od 'Abdullaha ibn 'Amra ibnu I-'As aic alll o, Ze Posel BozZi ade alll (Lo
olw ¢ pravil:

- &1 35 e gl
,Predejte ode mne alespon jeden vers ..." ( al-Buchari v Sahihu, hadis C.
3461)



PRO KOHO JE DA'WA POVINNA?

* xS o9 Fardu 'ajn x a4 laS o 49 Fardu kifaja

Zakladem je ole 'ilm — nauka, znalost
* Fardu 'ajn v ramci moznosti kazdého
* Fardu kifaja pro ucence ve specifictejsich otazkach

* Dukaz:

o3l (08 l9gasl) adillo ogio 45,9 JS o 385 Vsl
procC by se z kazdé skupiny nemohl vypravit jeden
oddil, aby se lidé z neho poucili o nabozenstvi
(Tewba:122)



METODIKA DA'WY

* Islamska vyzva je cil, cesta i metoda.

* 'Abdullah ibn 'Abbas slysel Posla Boziho, kdyz vysilal Mu'aze ibn
Dzebela do Jemenu K lidem knlhy, Fici:

-_—

"U')J |.9-§‘LI‘DI f&'a C)L" d-Ul J_9-W_) uul_g a.Ulwylfo!y 'Toéjl_e_w u\” ey IS
(%3’°L§ 4-1-*-]_9 PO’JSU\SUI_;LTO P.@.Llj‘w’ | | o.Ul L)I °}ol°;L9

C,.op_?J p.3J|'°|usq33yo‘Z.@ﬂ;Uo)*9l alll ¢
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pgil 589 ole 55 P-G-'L“-f‘l
,Vyzvi je ke svedectvi, Ze neni bozstva krome Allaha a zZe ja jsem Jeho
prorokem. Pokud te v tom poslechnou, nauc je, ze Allah je povinoval
péti modlitbami béehem kazZzdého dne a noci. Pokud té v tom
poslechnou, nauc je, ze Allah je povinoval zekatem z jejich majetku,

ktery je bran od jejich bohatych a navracen jejich chudobnym.“ (al-
Buchari v Sahihu, hadis €. 1395)



PREDPOKLADY DA'WY

Uprimnost umyslu
Znalost toho, k Cemu vyzyvam
Znalost, ze jen Allah dava uverit

Znalost toho, jak vyzyvam — nutnost nasledovani Sunny a
loajalita

Znalost priorit vyzvy
Znalost lidi a spolecCnosti, jejich prostredi

Znalost prekazek
Nutnost kolektivniho usili a specializace



ZNALOST PREDMETU VYZVY

Nehovor, co neznas. Neodpovide] na hypotetické dotazy.
Nelpi na forme, ale na obsahu.

Da'wa neni jen prednaseni, psani, vytvareni prezentaci a projektut na
internetu — je to | pratelska rada, zodpoveédné plnéni svych uloh,
laskaveé slovo ...

Soucasti da'wy je i Mol islah, naprava muslimu

Da'wu nelze redukovat na boj s islamofobii. Je to jen jeji Uzka a
narocna disciplina.

Mluvit do medii za islam a muslimy je velmi specificka da'wa s
vlastnimi zakonitostmi.

Nevyzyvej sam, rozdel a deleguj ukoly.



b A L4P Ve

KDYZ UZ HOVORIS O ISLAMU

VVVVVV

vérouka ahlu s-sunna a co je blud, co je nezbytné nutn¢ védet,
co je povolené a co je zakdzané, co je nezbytné pro vykonani
povinnosti. Zbytek se pte;.

2. Musis znat zaklady koranskych nauk.
3. Musis znat zaklady nauk o hadisech.

4. MusiS znat zakladni fakta ze siry, tj. Zivotopisu Boziho Posla

o ydile 4 Lo

5. MusiS vyzyvat k 1slamu jako celku, v pochopeni selef, ne
jednotlivého mezhebu nebo skupiny.



JAK VYZYVAT

Kazanim krasnym a slovem nejlepsim
Neunahlit se, dat si Cas ucit se a vyzrat
NeosocCovat, spojovat a nerozdelovat
UlehCovat a nepretezovat, nestrasit
Mit na zreteli dlouhodobé cile

Chranit viru, rozum, zdravi, majetek a
potomstvo lidi



PRIORITY VYZVY

* Za x> tewhid proti J i Sirku, za aiw sunnu
proti ac ., bid'a.

* Boure] modly a idoly! Uz nejsou kamenné ...

* Za mravnost proti nemravnosti a spolecenskym
patologiim.

* Uctivej a bud prospesny lidem kolem sebe.

* Nenech se zlakat vedlejSimi otazkami —
zabijacka témata



PSYCHOLOGIE VYZYVATELE

DAa'l = opinion maker

Individualita, ale nikoli egoista neschopny
spoluprace

Synergie nebo diskrepance slova a Cinu
Stabilita, empatie, asertivita

Navazani vztahu a interakce
Komunikativnost, kreativita

Halo efekt, dabllv efekt



PSYCHOLOGIE ADRESATA

Mentalni modely — Thomasuyv teorém
Predznalost, interkulturni rozdily
Dunning-Kruger efekt, anosognosie

nsinuance, predsudek, stereotyp

Osobnostni predpoklady - mira docility,
prosociality, dosazene vzdelani, inteligence

Momentalni efekty — unava, nepozornost,
ocekavani, nabuzeni, nalada



SOCIOLOGIE DA'WY

* Teorie her — paraziti X obéetavci x vetsina

* Altruistické odmenovani a altruisticke trestani
* Konformita, group thinking

* SpolecCensky cit, spirala mlceni

* Vyroba konsensu, nazor elit, znalostni jez
* Uloha socializace, inkluze

* Uloha spolec¢enské marginalizace, exkluze



PREKAZKY DA'WY

Teorie X praxe

Uloha modernity: ,Konec dé&jin“ (F. Fukuyama) a ,stiet
civilizaci” (S. Huntington)

Problém ramcu: ,necessary ilusions" a mysleni ,there is
no alternative” (N. Chomsky)

Absolutni pravdy

Zapad x Vychod: orientalizmus (E. Said)
Nenavist k islamu (kvuli muslimim nebo islamu)
Islamofobie



VEREJNE MINENI A JEHO ZMENA

* Souhrn a pomér nazoru ve spolec¢nosti
* Zmeéna probiha Gaussovou krivkou
* Kompetence, verohodnost a presvedcivost

3 vinové delky — bez ef., zmena, kontra efekt
* Vira ve spolehlivost x ocekavani manipulace, efekt zaujatosti

Posilnéni efektu — socialni dulezitost, strach a antagonizmus,
kongruence

* Oslabeni — prilisna jednostrannost, diskrepance,
prezentovani opacného nazoru nez je muj vlastni



SPECIFIKA BOJE S ISLAMOFOBII

Cesta konfliktu je samonaplnujici se proroctvi.

3 strany diskursu: muslim, islamofob a islamolog.

Nutnost znat Sari‘atske, kulturni, politicke, historické a mistni souvislosti.

Detekuj, demaskuj, pojisti si tyl.
Bud' objektivni.
Hledej rozpory.

Nelegitimizuj nenavist. Nediskutuj s jejimi ikonami.

Vyhybej se natlaku.

Pozor na rozdily — logicky spravny x empiricky pravdivy; skutecnost x fakt.

Hra se slovy — insinuance, jemna nenavist, newspeak



SPECIFIKA MEDII

Osloveni velkého mnozstvi lidi v kratkem Case - redukce reciprocity a
ovladnuti Casu

Text, zvuk, obraz nebo kombinace

Vytvareni reality jejim vracenim do diskursu — dvé zrcadla
Media nékomu patri

Medialni panika, hysterie, zastinéni, rameckovani, red herring

Manipulace s medii — Uroven agendy, Uroven vstupu, uroven zpracovani.
Medialni pravda nemusi byt pravda.

Stirani mezi zpravou a komentarem, bulvarizace a infotainment
Etika — objektivita a ziskavani udajl
Mame pravo se branit manipulaci



HLEDAME MLUVCIHO

Medialni zakonitost: musi byt prototyp zastupovanych —
typicky muslimsky obcan

Profil: muz, 30 — 50 let, rodily muslim nejlépe arabsko-
c¢eského plvodu, skvéla znalost obou jazyku a obou
prostredi, dostatecné ,obycCejny“ a nekontroverzni

Znaly islamu a praktikujici muslim (arabstina pomuze)
Komunikativni, obratny, idealné se zkusenosti reprezentace
Necht nikdo jiny do medii (TV, rozhlas, tisk) nehovori.
Pokud se neosvedcCi — zmeéna dle vyse uvedenych kritérii



OPOMIJENA MEDIA

* Socialni site — aby prospély, musi byt dobre vedeny,
jinak skodi (chytrym vezmou Cas, hloupym daji hlas)

* Mezilidskad komunikace: Kazdy ma 100-200 aktivnich
znamych. Kazdy vas Cin nebo slovo ovlivni vase
znameé a zname jejich znamych, mozna i jejich
zname.

* Kazani a prednasky v mesitach a jejich sireni

* Kniha, psany text

* Umeélecky projev
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